PEILENC STELLENANGEBOT

VERKAUFSLEITER (m/w/d)

Die PELLENC-Gruppe ist seit fast 50 Jahren Pionier und fiihrender Hersteller fur Profis in der Grinanlagenpflege, in Kommunen sowie im Wein- und
Obstbau. Dank leistungsstarker und innovativer Technologien entlasten unsere Akku-Gerate Mensch und Umwelt. Unsere Akku-Systeme fir intensive
professionelle Einsatze sind einzigartig leistungsstark und ausdauernd, und wir schreiben in unserem Marktsegment derzeit eine groRartige
Wachstumsgeschichte.

Die ausgeschriebene Stelle fir unsere deutsche Filiale PELLENC GmbH betrifft ausschlielich die Business Unit der akkubetriebenen Profigerate.

Ihre Aufgaben und Verantwortlichkeiten

In einem Team von 21 Personen, unter der direkten Verantwortung des Geschaftsfihrers, sind Sie als Vertriebsleiter
(m/w/d) im Bundesgebiet eigenverantwortlich fir den Bereich Vertrieb AuRendienst tatig und tragen die Verantwortung
fur ein Team von 5 Gebietsverkaufsleitern.

Sie sind eine kontaktstarke Personlichkeit, lieben das Netzwerken und referieren gerne vor Publikum.

Im Umgang mit Menschen sind Sie in Ihrem Element und schaffen es, lhre Begeisterung auf Kunden und Mitarbeiter
zu Ubertragen. Sie kdnnen sowohl ein motivierter ,Hunter” fiir unsere Key-Account Geschafte als auch ein
verlasslicher ,Farmer fir unsere Bestandskunden sein.

Sie sind eine starke Fiihrungspersoénlichkeit und sehen ambitionierte Ziele als willkommene Herausforderung. Mit
dieser Motivation begeistern Sie Ihr Vertriebsteam fir die Unternehmensziele, entwickeln Strategien und
implementieren einheitliche Vertriebsprozesse. Es macht Ihnen Freude, sich bis ins Detail in Produkte, Markt und
Wettbewerbsvorteile einzuarbeiten und diese mit Begeisterung zu vermitteln. Dartiber hinaus verfigen Sie tUiber
Sozialkompetenzen im Sinne der effizienten Personalfiihrung.

Folgende Téatigkeitsschwerpunkte sollten lhnen vertraut sein:

I Leitung des Vertriebsteams unter Beachtung einheitlicher Prozesse

I Strukturierte Vorbereitung und Durchfiihrung von Vertriebsmeetings

I Erarbeitung und Umsetzung von Vertriebsstrategien unter Berticksichtigung mehrerer Vertriebskanale:
Jahresplanung, Aktionsplane, Forecast- und Budgetplanung

' Teilnahme an und Betreuung von Ausstellungen, Fachmessen, Kickoff-, Handler- und Verbands-Veranstaltungen

¢ Erstellung von Vertragen, Fritlhbezugs- und Jahreskonditionen in Kooperation mit der kaufméannischen Leitung

¢ Kommunikationsschnittstelle zwischen Gebietsverkaufsleitern, Innendienst, GroRkunden und dem Handlernetz

& Berichtswesen iber CRM

Sie zeichnen sich durch folgende Kompetenzen und Fahigkeiten aus

If' Hohe Reisebereitschaft

I Langjahrige Erfahrung in effizienter Personalfiihrung

If Soziale Kompetenzen: Durchsetzungsvermogen, Empathie, Teamfahigkeit, Kritikfahigkeit

I Personliche Kompetenzen: Belastbarkeit, Flexibilitat, Leistungsbereitschaft, Verantwortungsbewusstsein
' Sehr gutes Deutsch (Englisch oder Franzdsisch von Vorteil)

U Sehr gute EDV-Kenntnisse

I Zuverlassig, dynamisch und willensstark

DAS IST UNSER ANGEBOT FUR SIE

' Durch sorgfaltige Schulungen werden Sie bei der Einarbeitung tatkréaftig unterstutzt.

II' Es erwartet Sie eine abwechslungsreiche Aufgabe, die lhrem Talent viel kreative Handlungsfreiheit bietet.
I Mitgestaltung unserer Wachstumsgeschichte in einer boomenden Branche.

I Wir bieten lhnen eine langfristige Perspektive in einer wertschatzenden Unternehmenskultur.

Einstellungstermin: SOFORT INTERESSIERT?
Bitte senden Sie lhren vollstandigen

Vertragsart: Unbefristet Lebenslauf & Motivationsschreiben an:

Vergutung je nach Profil & Erfahrung zu verhandeln

Pellenc GmbH - KohimattstraBe 7 - 77876 Kappelrodeck - Tel.: +49 (0) 7842 45997-0 - Fax: +49 (0) 7842 45997-29 - pellencdeutschland@pellenc.com
Geschaftsfihrer: Dipl.-Kfm. Laurent Vives - HRB 715664 - Amtsgericht Mannheim - St.-Nr. 14043/67307 - USt-ldNr. DE283035428

@]

www.pellenc.de/de


https://www.youtube.com/channel/UCDw2kWMPunkp0R4erjQoBsQ
https://www.facebook.com/pellenc
https://www.instagram.com/pellencgroup/
mailto:bewerbung@pellenc.com

